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UN EXPORT MANAGER AL TUO FIANCO

METODO E STRUMENTI PER ESPORTARE CON SUCCESSO

Co.Mark nasce nel 1998, con l'obiettivo di offrire servizi di ricerca clienti e creazione di
reti commerciali alle PMI italiane ed estere.

Si sviluppa come centro di consulenza strutturata, investendo in patrimonio
informatico e formazione continua delle proprie risorse

Dal 2010 si afferma come leader nella consulenza all'esportazione tramite servizi di
Temporary Export Management focalizzandosi nella ricerca di clienti in Italia e all'estero

Nel 2015 Co.Mark costituisce una societa di diritto spagnolo operativa nelle zone di
Barcellona, Madrid, Valencia e Bilbao.

Dal 2016 Co.Mark € societa controllata di Tinexta S.p.A. leader in italia in tre aree di
business strategiche:
Digital Trust, Credit Information & Management ed Innovation & Marketing Services

Co.Mark & un'azienda accreditata dal MISE per |'attivita di internazionalizzazione



| NOSTRI NUMERI

LE AZIENDE CHE
ANNI DI ESPERIENZA CI HANNO SCELTO

TES®SU TUTTO
IL TERRITORIO
ITALIANO




DA BERGAMO...AL RESTO DEL MONDO

Co.Mark ha sede a Bergamo, nel polo
dell'innovazione Parco Scientifico e Tecnologico
Kilometro Rosso.

Inoltre, nel 2015 ha fondato una societa di diritto
spagnolo operativa nelle zone di Barcellona,
Madrid, Valencia e Bilbao per dare supporto
all'export delle PMI Made in Spagna.



EASY EXPORT 2

PROGETTO IN PARTNERSHIP CON UNIONCAMERE




IL PROGETTO EASY EXPORT

Supporto all'internazionalizzazione delle Micro, Piccole e Medie

OBIETTIVO Imprese in affiancamento alle Camere di Commercio.
« Presenza fisica di un Temporary Export Specialist® nella Camera di
Commercio con cadenza settimanale
MODALITA  Piano dilavoro specifico, che comprende:
DI EROGAZIONE . 1 workghop formativo presso la Camera
* incontri one-to-one con le aziende
 strumenti informativi
DURATA Da febbraio a giugno 2020
ATTIVITA * Individuazione e sviluppo di attivita export per I'incremento della

SPECIFICA competitivita delle PMI



STRUTTURA DELL'OUTPUT

RAPPORTO
INFORMATIVO

Predisposizione di un rapporto informativo per |'analisi della situazione
attuale di export, per la misurazione delle potenzialita di export
dell'azienda e per I'individuazione dei relativi bisogni in termini di servizi
per l'export, analizzando:

fatturato e descrizione dei prodotti

organizzazione delle vendite, strategie e canali di distribuzione
mercati di presenza attuali e mercati desiderati

concorrenti di riferimento nazionali ed esteri

LISTE DI CLIENTI
E DISTRIBUTORI

Consegna di un elenco di nr. 10 potenziali clienti/distributori sui
mercati esteri, individuati su un mercato prescelto e corrispondenti ai
parametri qualitativi e quantitativi richiesti

RICHIESTE DI OFFERTA
DALL'ESTERO

Consegna di un elenco di nr. 4 richieste di offerte mirate, raccolte
su un mercato prescelto e corrispondenti ai parametri qualitativi e
quantitativi richiesti
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